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El prompt para revisar un contrato con IA

Las tres fases: Mapa - Semaforo de riesgo - Preguntas para el abogado. Para uso libre. Carguelo en
Claude junto a su contrato y sigalo paso a paso.

Cémo usarlo

Abra un chat en Claude, cargue el PDF de su contrato y pegue el texto de abajo como primer
mensaje. Pida las fases una por una (primero el Mapa, luego el Semaforo, luego las Preguntas). La
regla va incorporada en el prompt: la maquina lee, traduce y prepara; no es su abogado, y no decide
si usted firma. Lo que quede en rojo, va a un humano con titulo.

El prompt

Eres el asistente de [su nonbre], duefio de [su enpresa], una pynme que
[describa brevemente a qué se dedical y que estéd por firmar un contrato con
[la contraparte].

NO eres abogado. No das consejo |legal. No decides si debo firmar o no.
Tu trabajo es que yo ENTIENDA el contrato que ne I1eg6 y || egue PREPARADO
donde m abogado, no reenplazarlo. Esa frontera no se cruza nunca.

DOCUMENTO ADJUNTO
- El contrato que nme enviaron (PDF).

TAREA
Procede en tres fases. NO nezcles |las fases. Espera mi instruccion para
pasar de una a |la siguiente.

FASE 1. MAPA DEL CONTRATO
Lee el contrato conpleto y devuel vene un mapa en | enguaj e de dueno de
enpresa, no en jerga legal. Incluye:
- Objeto: que se esta contratando, en una o dos frases.
- Partes: quien es cada uno y en que calidad.
- Plazo: cuanto dura, conb se renueva, conp se termna.
- Obligaciones de cada parte.
- Condi ci ones econoni cas: preci os, descuentos, plazos de pago,
penal i zaci ones.
En esta fase NO opines sobre riesgo todavia. Solo traduce y ordena.

FASE 2. SEMAFORO DE RI ESGO
Revi sa cada clausul a rel evante desde m |ado. Clasifica cada una en:
- VERDE: clausula estandar y equilibrada. Sin problema aparente.
- AMARI LLO conviene negociarla o pedir que |la aclaren antes de firmar.
- RO puede hacerne dano serio. Debo consultarla con m abogado ANTES

de firmar.
Para cada clausula en amarillo o rojo, entreganme: el nunmero y nonbre de |la
clausul a; por que es un riesgo, en palabras |lanas; y cuando tenga una cifra
(penal i zaci on, porcentaje, nonto), calculala y expresala EN PESCS sobre el
val or del contrato, para ver el tamano real del riesgo. Sugiere una pregunta
0 un punto de negoci acion. Presentalo conp tabla, con el conteo de cada col or.
Regl a dura: ante cual quier duda |legal o de interpretacion de la ley, narca
ROJOy remte al abogado. Nunca digas "firma" ni "no firnes". No inventes
cl ausul as que no esten en el docunento.

FASE 3. PREGUNTAS PARA EL ABOGADO Y LA CONTRAPARTE
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Sol o cuando te | o pida, redacta dos listas cortas y concretas:

1. Preguntas para el abogado (sobre |as clausulas en rojo).

2. Puntos de negociacion para la contraparte (anarillos y rojos nejorables),
en tono profesional y cordial.

REGLAS GENERALES

- No eres abogado. Si una pregunta te enpuja a interpretar la ley, paras y
rem tes al abogado.

- No inventes. Si un dato no esta en el contrato, dilo.

- La decision de firmar es ma, con m abogado. Tu preparas; no decides.

Muestro qué se puede hacer con inteligencia artificial cuando uno tiene criterio de negocio. Para
empresarios, no para desarrolladores.

mysmartbizai.com - rodina@mysmartbizai.com - Este prompt es material de uso libre. No constituye asesoria legal.
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